
 

Die Stadtwerke Wismar suchen 
zum nächstmöglichen Zeitpunkt unbefristet einen/eine 

Vertriebsmitarbeiter/-in (m/w/d) 

für Energiedienstleistungen  
 

Gestalten Sie Ihre Zukunft mit uns! 
 

Als Stadtwerke Wismar sind wir der kommunale Energieversorger für unsere Hansestadt Wismar und die Region. 
Für unsere Kunden arbeiten wir an modernen Energielösungen und sind Dienstleister in vielen Bereichen des 
täglichen Lebens in Wismar – schnell und unkompliziert. Wir versorgen 45.000 Privathaushalte und Unternehmen 
mit Strom, Erdgas, Wärme und Wasser. Wir arbeiten Tag für Tag voller Energie an wichtigen Zukunftsthemen der 
Energiewende von der nachhaltigen Energieversorgung, Elektromobilität bis hin zu intelligenten Messsystemen.  
 
 
 
 
 
 

 

Das sollten Sie mitbringen 💙 
- Eine abgeschlossene Ausbildung mit      

technischem Verständnis (Fachwirt, Meister 

etc.) oder eine vergleichbar in der Praxis 

erworbene Qualifikation. 

- Kenntnisse aus dem Bereich der Energie-

wirtschaft, betriebswirtschaftliche Grund-

kenntnisse und Projektmanagement. 

- Eine kommunikative, empathische und       

technisch versierte Persönlichkeit mit   

„Vertriebsgen“.  

- Ausgeprägte Team- und Kunden-

orientierung, sehr gute Kommunikations-

fähigkeit, sowie sicheres Auftreten und 

Durchsetzungsvermögen. 

💙 Diese Stelle spricht Sie an? 💙 
 

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Ihren 
Gehaltsvorstellungen per E-Mail an: 

 

Frau Steffi Gruhn 
    Telefon: 03841 233-345 
    E-Mail: steffi.gruhn@stadtwerke-wismar.de 
 
Stadtwerke Wismar GmbH, Flöter Weg 6-12 in 23970 Wismar 

Das sollte Sie unbedingt reizen 💙 
- Interessante und abwechslungsreiche Tätigkeit in 

einer aufstrebenden Branche.  
- Aufbau, Gestaltung und Weiterentwicklung unserer      

Dienstleistungen u.a. in den Bereichen Quartiers-   
lösungen und Wärmecontracting, Elektromobilität,    
Photovoltaik und Energiespeicher. 

- Mitarbeit an vielseitigen und interessanten Projekten. 
- Aktiver Vertrieb in einer spannenden Umgebung der       

energienahen Dienstleistungen mit Gespür für 
Kundenwünsche und Geschick diese durch eine 
Kundenlösung wirtschaftlich umzusetzen. 

- Präsentation unseres gesamten Produktportfolios und 
darüber hinaus auch individuelle Lösungen nach 
Kundenanforderungen.  

- Planung, Steuerung und Umsetzung des Akquise-     
prozesses von der Kundenpräsentation über die      
Angebotserstellung, Vertragsabschluss bis hin zur      
Projektleitung. Sie sind der Ansprechpartner und      
Kümmerer während der gesamten Kundenbeziehung. 


