
 

Die Stadtwerke Wismar suchen 
befristet für 24 Monate im Zuge einer Elternzeitvertretung einen/eine 

 

Marketing- und Produktmanager (m/w/d) 
im Bereich Energievertrieb  

 

 
Als Stadtwerke Wismar sind wir der kommunale Energieversorger für unsere Hansestadt Wismar und die 
Region. Für unsere Kunden arbeiten wir an modernen Energielösungen und sind Dienstleister in vielen 
Bereichen des täglichen Lebens in Wismar – schnell und unkompliziert. Wir versorgen 45.000 Privathaushalte 
und Unternehmen mit Strom, Erdgas, Wärme und Wasser. Wir arbeiten Tag für Tag voller Energie an 
wichtigen Zukunftsthemen der Energiewende von der nachhaltigen Energieversorgung, Elektromobilität bis 
hin zu intelligenten Messsystemen.  
 
 
 
 
 
 

 

Das sollten Sie mitbringen 💙 

 
 Studium der Wirtschaftswissenschaften oder 

vergleichbare Ausbildung 

 Erfahrung im Bereich Marketing, Vertrieb, 

Produktmanagement oder Technologien  

 ein großes Interesse an 

energiewirtschaftlichen Fragestellungen 

 eine hohe Lernmotivation und Zielstrebigkeit 

 Selbstständige, systematische und 

eigenverantwortliche Arbeitsweise 

 Teamfähigkeit, Zuverlässigkeit 

 Hohe soziale Kompetenz und gutes 

Kommunikationsvermögen 

 Fundiertes Wissen und Verständnis von 

Business und Technologie 

 

💙 Diese Stelle spricht Sie an? 💙 

 
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Ihren 
Gehaltsvorstellungen bis zum 30.11.2023 per E-Mail an: 

 
Frau Steffi Gruhn 

    Telefon: 03841 233-345 
    E-Mail: steffi.gruhn@stadtwerke-wismar.de 
 
Stadtwerke Wismar GmbH, Flöter Weg 6-12 in 23970 Wismar 

 

 

Das sollte Sie unbedingt reizen 💙 

 Strategische Planung und Managen des Produkt- und 

Dienstleistungsangebotes über den gesamten 

Lebenszyklus  

 Erstellen und Präsentieren einer strategischen 

Entscheidungsvorlage für die Vertriebs- und 

Geschäftsleitung  

 Erstellen der Marktanforderungen für aktuelle und 

zukünftige Produkte auf Basis von Szenarien aus der 

realen Welt und den Ergebnissen der Markanalysen 

 Erstellung der Produktpositionierung, der Marktmessage 

und vertrieblichen Argumente für die Zielsegmente, 

sowie deren Vermittlung zur Unterstützung von 

Marketing und Vertrieb 

 Entwickeln und Kommunizieren eines unternehmens-

weiten Vertriebs- und Verkaufsplans, die 

Zusammenarbeit mit allen notwendigen Mitarbeitern 

innerhalb des Vertriebs- und Entwicklungsteams, sowie 

die Kontrolle der Umsetzung und Durchführung 

 Analysieren und ggf. Präsentieren von Absatzwegen für 

die Produkte zur Neukundengewinnung und 

Kundenbindung  

 Stellvertretung Energiebeschaffung 


